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Our Leading Scientific Products, Services and Workflow Solutions
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Analytical precision Inspiring meaningful Accelerating One-stop access for Instrument and
and diagnostics genetic analysis discovery research scientific products enterprise services
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Unsere Geschaftssegmente

Analytische Geréate Life Science Losungen

Mass Chromatography Clinical Oncology .
Spectrometry B Reproductive
- Vanquish Health
UHPLC

= iCAP Triple Quad MS
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Fusion Lumos MS u
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‘ T Genetic
Next-Gen Sequencing Sciences

| QuantStudio Microarrayg
3 Dx R gPCR

Biosciences
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Life Science

Electron o Sien
Chemical Analysis Microscopy oo
Gemini Handheld Analyzer Titan Krios TEM - ; Zt
SeqStudio & CR?II Culture
CE System If;;s,; Il 5 eagents

$24 Mrd.

Umsatz

Spezialdiagnostik

Laborprodukte und Dienstleistungen

Klinische é Immunodiagnostik

Diagnostik ImmunoCAP Allergie und BioPharma
EliA Autoimmun Tests i
ﬂ _Laborausstattung SERIEES
4 Fa
TSX ULT V2
Tiefkihlschranke
Mikrobiologie
PCT Biomarkers —
il - Labor
Trans.plantat.lons- i\/.erbrauchsmaterial
Hol Diagnostik ™
Pathologie imicrobi oot :
g Antimicrobial Susceptibility = &“ Chemikalien 2 = E1 ClipTip
Testing Solutions oA W e Pi
— ———{ ipette System
e = _— ;
4 &:. Rotary : A ~ Firmen- und
\ Microtome NXTYPg;:gggs;mU“O” Geréateservice

NOTE: Percentages based on unaudited LTM revenues through Q2 2017 including estimates for intercompany eliminations and other accounting policy adjustments.
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Eine Mission, auf die wir stolz sind
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Wir versetzen unsere Kunden dazu in die Lage,
die Welt gestinder, sauberer und sicherer zu
machen.




Jannes Hauptstein — mein Weg zu Thermo Fisher Scientific

,Door-to-door” fundraising — 2011: 4 Monate
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Bachelor Biochemie 2012 — 2015 (3 Jahre)

Julius-Maximilians-
UNIVERSITAT
WURZBURG

Master Molecular Bioenginerring 2015 — 2017 (2 Jahre)

@ BioTEC

TU Dresden

Inside Sales Account Manager 2017 Okt. - Heute
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1 https://www.uni-wuerzburg.de/en/universitaet/ 3. https://savvymarketing.co.nz/ Thermo Fisher
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Meine tagliche Arbeit

Inside Sales Account Manager

- Aufgaben: zentraler Ansprechpartner, Kundenbetreuung und Beratung, Problemlésung,

Umsatzverantwortung, Strategie und Planung
- Account Verantwortung Trusted Advisor-——,

- 90% Arbeitszeit via Telefon, Email und Videokonferenz Loyal Champion

Resourceful
Expert

Need
Satisfaction
Content Seller ——— Seller

Price Seller ——-

The Great
Divide

Professional —— -
Visitor |

|
|
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TRANSACTIONAL SELLING CONSULTATIVE SELLING
,Einfache” Produkte: ,Komplizierte” Produkte :
* Mietgliedschaft * Westernblot Imager / Flow Cytometer
« Staubsauger « Zellkultur Reagenzien , PCR Produkte

« Handy Vertrag

ThermoFisher
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Meine tagliche Arbeit

- Aktionen: Email, Telefon, intern und extern,
technischer Support, Kundenservice, Kundenbesuch, Demos, Finance,

Marketing, Legal
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Finance
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- Technischer Support (TAS/FAS)
- keine Umsatzverantwortung

- Beratung / techn. Hilfestellung

Product C

https://humanresourcesblog.in/wp-content/uploads/2016/05/matrix-organization.png
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Passt der Verkauf als Job zu mir ?

* Prinzipiell kann ,fast jeder” verkaufen
* Man sollte gerne mit Menschen arbeiten

* Viele verschiedene Personlichkeiten im Verkauf
» Der “Klassiker”: Die extrovertierten Menschen
 Viele weitere Personlichkeiten bei erfolgreichen Kollegen im Verkauf
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Welcher Sales Job passt zu mir ?

* Inside Sales Accour
» Arbeitszeit: 39h (Ve
» Reisetatigkeit 10-2&
- Ubernachtung abh3

* Key Account Manag
* Reisetatigkeit ~75%
« Wenig Ubernachtur
* Im ,Feld” Mo-Do, FI 4

* Produktspezialist in
Sehr haufig PhD

meistens besser Be
Grol3es PLZ Gebiet
>75% Reisetatigkei
Viele Ubernachtung

‘ Orientierung am U

grolRer das Gebiet

arbiologie)
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Vielen Dank fur lhre Aufmerksamkeit

Jannes Hauptstein

Mai 2020

The world leader in serving science



